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公司基本情况 

1. 公司的基本介绍？ 

 东江环保股份有限公司（以下简称为“东江环保”）创立于 1999 年 9 月，于香港主板及

深圳中小板两地上市（股票代码：SZ002672、HK00895）。东江环保以废物无害化、资源

化为目的，立足于工业和市政废物的无害化与资源化处理，配套发展环境工程及服务等

增值性业务，并延伸至废旧电器的拆解与回收领域，充分发挥完整产业链优势，铸造以

废物无害化、资源化为核心的综合环保服务平台，可为企业的不同发展阶段提供一站式

环保服务、为城市废物管理提供整体解决方案。 

 凭借领先的技术优势、资深的行业经验，东江环保已逐步成长为中国废物处理行业的领

先企业，先后被评定为“广东省及国家环保骨干企业”、“国家资源节约与环境保护重大

示范工程”单位、“国家首批循环经济试点单位”、“国家高新技术企业”、“广东省百强

民营企业”等。 

 作为极具规模的行业领跑者，公司每年废物综合利用与处理处置能力逾 300 万吨；具备

46 类危险废物经营资质，每年处理危险废物超过 100 万吨；下设近 50 家控股、参股公

司，业务网络覆盖中国珠三角、长三角、中西部地区，服务客户近 2万家。 

 科技创新是引领公司未来发展的核心动力，公司设有独立的研发中心。自公司成立以来，

已实施研究项目 100 余项，取得专利约 40 项。通过与法国威立雅、美国华瑞、美国西

屋、马来西亚 Eco-nat 公司等多家国外知名企业紧密合作，与中科院过程研究所、清华

大学、中科院广州能源研究所、中科院生态环境研究中心等国内知名研究院所开展广泛

技术合作交流，东江环保在技术和理念上同步世界最新发展。 

2. 公司的行业定位及发展愿景？ 

 公司以“让世界没有垃圾”为企业使命，使环境远离污染，让资源得以循环，变废为宝，

创造一个美丽的世界。 

 公司立足于工业和市政废物的无害化与资源化处理，配套发展环境工程及服务等增值性

业务，并延伸至废旧电器的拆解与回收领域，打造综合环保服务平台，致力于成为受人

尊敬的环保产业领跑者。 



3. 公司各业务收入占比如何？  

 工业废物处理业务占比约 70%；环保工程及服务业务占比约 10%；市政固废处理业务占

比约 10%；废电器拆解利用业务占比约 10%。未来公司会持续优化业务结构，加大工业

废物无害化处理业务与环保工程及服务的占比。 

4. 公司的客户覆盖哪些行业？  

 公司客户覆盖面较广，覆盖电子、电镀、机械制造、化工、能源、制药等行业，服务客

户近 2万家。  

5. 公司的区域布局？ 

 目前公司已在全国布局，业务网络覆盖 17 个省、地区，31 个城市，分子公司遍布中国

珠三角、长三角，华北、华中及西部地区。未来，公司将重点拓展江苏省、浙江省、山

东省、河北省等区域，为实现本集团夯实珠三角、做大长三角、谋篇京津冀、环渤海及

中西部市场的规划而迈出坚实的一步。 

6. 公司的核心竞争力及优势？ 

 东江环保的核心竞争优势主要体现在四个方面： 

 （1）拥有完整产业链，我们的业务不仅横跨工业固废和市政固废两大领域，还配套发

展一站式环保服务，横贯废物收集运输、无害化处理处置、资源化综合处理的完善产业

链条，服务范围已延伸至餐厨垃圾、电子废弃物、土壤修复等新兴领域，具备为客户提

供的“一站式”综合环保服务能力； 

 （2）具备品牌资质，在国家危险废物名录的 49 种大类中，我们拥有 46类危废经营资

格，同时拥有包括废物处理、污染治理、环境工程、环境检测、废弃电器电子产品处理

等资质证书约 90 项； 

 （3）技术创新能力突出，我们拥有 4大工程技术研发中心并设立一个工程实验室，技

术研发人员达 350 余人，占集团员工总人数 15%以上。先后承担“863”、“973”、国家

自然科学基金，并与多家国外知名企业、国内知名研究院所开展技术交流与合作，实施

研究项目 100 余项，取得专利约 40项； 

 （4）近几年，公司积极推进外延式发展策略，从区域发展向全国布局进行业务版图的

扩张，在收并购项目时，政府和企业很多时候都会选择经验更丰富、技术实力更强、更

让人放心的企业进行合作。除此以外，东江环保具备在境内外进行股权融资、债权融资



及银行贷款等多渠道获取资金的经验和实力。因此，东江在工业危废处理领域的竞争中

具有较大的领先优势。 

7. 公司的企业文化？ 

 公司以“诚”为核心的企业文化理念——“诚恳做人、诚信做事、坦诚沟通”，本着“让

世界没有垃圾”的使命，以“做受人尊敬的环保产业领跑者”为愿景，弘扬“勤、诚、

专”的核心价值观，传承“求真务实、超越自我”企业精神。 

免责声明 

 此等资料由东江环保股份有限公司（“东江环保”）编制，其中内容并未经过独立查证。

对于此等数据中所发表或包含的信息或意见是否公平、准确、完整或正确，没有任何明

确或隐含的声明或保证，贵方亦不应对之加以依赖。此等资料并非拟提供有关东江环保

财务或前景的完全或全面分析，贵方亦不可依赖此等材料作为提供上述分析。东江环保

或其各自的董事、高级管理人员、员工、关联公司、顾问或代表，均不会对使用此材料

中所发表或包含的任何信息或意见而发生的任何损失，或以其他方式与之有关而发生的

损失，承担任何责任。  

 此等资料中所发表或包含的任何信息可在无须发出任何通知的情况下而更改，而且概不

保证其内容的准确性。  

 此等资料仅供参考之用，不构成购买或认购证券的邀请或要约或其任何部分。 


